COMPRAS COLECTIVAS DE ENERGIA CON SPOCK

Guia completa y explicacion detallada

1.Compras colectivas de energia de Spock

Las compras colectivas de energia eléctrica organizadas por Spock permiten agrupar a miles de
consumidores para negociar conjuntamente tarifas de luz y gas mas competitivas con las
comercializadoras. Al unir el volumen de consumo de muchos usuarios, se obtiene mayor poder de
negociacion y, por tanto, mejores condiciones que las que normalmente consegquiria un cliente de
forma individual.

Como funciona el modelo de compra colectiva

El proceso sigue generalmente estos pasos:

1. Un grupo de consumidores se inscribe en la compra colectiva a través de la plataforma
Spock.

2. Spock comunica a las comercializadoras el volumen total de energia representado por los
participantes.

3. Las comercializadoras presentan sus ofertas de tarifas de luz y gas para ese volumen
conjunto.

4. Tras recibir las propuestas, la plataforma —habitualmente con supervisién notarial—
selecciona la mejor oferta disponible.

5. Los consumidores pueden contratar de forma sencilla la tarifa ganadora.

Ventajas frente a la contratacion individual
* Mayor poder de negociacién gracias al volumen conjunto de consumo.

» Gestion integral del proceso por parte de Spock (captacion, negociacion y seleccion).

* No es necesario dedicar tiempo a comparar tarifas ni tener conocimientos técnicos del
mercado energético.

» En experiencias previas se han obtenido reducciones significativas en la factura, con
ahorros medios aproximados del 20 % respecto a la situacién anterior.

En sintesis, el modelo consiste en aprovechar la fuerza del grupo para conseguir mejores precios
y condiciones contractuales que las habituales en el mercado minorista.


https://spock.es/

2.Compras colectivas “Grinch Energético”

Algunas compras colectivas presentan particularidades especificas cuando se desarrollan en
colaboracién con la figura conocida como El Grinch Energético, divulgador especializado en ahorro
y analisis de tarifas.

Principales caracteristicas diferenciales
1. Colaboracion con una figura de referencia

La iniciativa cuenta con la promocién y el respaldo de un divulgador reconocido en el ambito
del ahorro energético, lo que aporta visibilidad, pedagogia y confianza a los participantes.

2. Mayor difusion y alcance

La colaboracion permite llegar a un publico amplio y diverso: particulares, comunidades de
propietarios, pymes y usuarios con o sin autoconsumo.

3. Volumen negociado y ahorro potencial

En ediciones anteriores se han negociado volimenes relevantes de energia (decenas de
GWHh), lo que ha permitido obtener tarifas con ahorros medios significativos frente a
contratos previos, incluso mejorando referencias habituales del mercado.

4. Opciones especificas para autoconsumo

Algunas ediciones incluyen tarifas adaptadas a instalaciones fotovoltaicas con compensacion
de excedentes y opciones como bateria virtual gratuita, ademas de modalidades estandar.

5. Alta participacion

Se han alcanzado cifras de decenas de miles de usuarios, reforzando el poder de negociacién
frente a las comercializadoras.

En resumen, estas compras colectivas combinan el modelo tradicional de agregaciéon de
consumidores con la divulgacion y el asesoramiento de una figura especializada, lo que suele
traducirse en mayor participacién y ofertas mas adaptadas a distintos perfiles de consumo.

3.Diferencia entre comercializadora y distribuidora

En el sistema eléctrico espanol es fundamental distinguir entre la empresa comercializadora y la
empresa distribuidora.

3.1 Comercializadora de electricidad
Es la empresa con la que el cliente contrata la energia y la que emite la factura.

Funciones principales:
+ Compra energia en el mercado mayorista o a generadores.
» Ofrece tarifas y condiciones contractuales.
* Gestiona el contrato con el cliente.
e Emite las facturas y presta atencién comercial.

El consumidor puede elegir libremente la comercializadora y cambiarla cuando lo desee.


https://www.youtube.com/channel/UC5iK8JQcyOk_ExWPVUJSaBw

3.2 Distribuidora

Es la empresa responsable de la red eléctrica en una zona geogréfica concreta.
Funciones principales:
* Transporta la energia desde las redes de alta tension hasta el punto de suministro.
* Mantiene y repara la infraestructura eléctrica.
» Gestiona el contadory las lecturas.
» Garantiza la calidad y continuidad del suministro.

La distribuidora no se puede elegir: viene determinada por la ubicacién del punto de suministro.

Resumen comparativo

Concepto Comercializadora Distribuidora
Funcién principal Ofrece tarifasy factura al cliente gzgt.c’r??i[jt:dy entrega fisicamente la
Eleccion del cliente Si, libre eleccion No, depende de la zona geografica
Facturacion Si No
Mantenimiento y averias No Si

En conclusion, la comercializadora gestiona la relacién econémica y contractual; la distribuidora
garantiza el suministro fisico y la infraestructura.

4.Acceso a los datos de consumo y vertido

Para analizar correctamente las tarifas y optimizar el contrato, es recomendable acceder a los
datos reales de consumo y, en su caso, de vertido de excedentes.

Existen dos vias principales en Espana:
» El drea privada de la distribuidora correspondiente (por ejemplo, E-distribucién).

 La plataforma comdn Datadis.

4.1 Acceso desde el area privada de la distribuidora
Pasos habituales:

1. Acceder al portal oficial de la distribuidora.
2. Registrarse como usuario, aportando DNI/NIE y el codigo CUPS del suministro.
3. Validar la identidad mediante cédigo SMS o correo electrénico.
4. Crear contrasenay acceder al area privada.
Una vez dentro, se puede:
« Consultar el consumo por horas, dias o meses.
» Visualizar energia generaday vertida (si existe autoconsumo).

» Descargar las curvas de carga en formato .csv o .zip.


https://www.edistribucion.com/es/index.html

Estos archivos permiten un analisis detallado del patrén real de consumo.

4.2 Acceso mediante Datadis
Datadis es una plataforma comun que centraliza los datos de las distintas distribuidoras.

Procedimiento basico:

1. Acceder a www.datadis.es.

2. Registrarse con DNI/NIE.
3. Consultary descargar los datos de todos los puntos de suministro asociados.

Es especialmente (til si se gestionan varios suministros o se desea una interfaz unificada.


http://www.datadis.es/

5.;Qué hacer con los datos descargados?

Con los archivos de consumo y vertido es posible:

 Introducirlos en un comparador web especializado.

 Utilizar una herramienta Excel especifica de analisis.
» Elaborar una hoja de célculo propia.

« Analizar los datos a partir de la informacion detallada de la factura.

Existen herramientas que permiten el andlisis automatico de los archivos CSV de la distribuidora,
facilitando la identificacion de la tarifa mas econdmica segun el patrén real de consumo.

No obstante, es importante tener en cuenta que la decision no debe basarse Gnicamente en el
precio. Las compras colectivas, ademas de ahorro, pueden ofrecer estabilidad de precios durante
un ano, lo que reduce la incertidumbre frente a posibles subidas del mercado. En la contratacién
individual, esta garantia no siempre esta presente.

Conclusién final

v Las compras colectivas de energia constituyen una estrategia eficaz para mejorar las
condiciones contractuales de luz y gas mediante la unién de consumidores y la negociacion
conjunta con comercializadoras.

v La diferencia entre comercializadora y distribuidora es clave para entender el sistema
eléctrico y saber dénde acudir en cada caso.

v El acceso a los datos reales de consumo y vertido permite tomar decisiones informadas y
optimizar el ahorro, ya sea mediante contratacién individual o a través de una compra
colectiva.

En Ultima instancia, la eleccién dependerd del ahorro anual estimado, del perfil de consumo y del
valor que cada usuario otorgue a la estabilidad y garantias ofrecidas por cada modalidad de
contratacion.


https://s00.ddns.net/web/csvConsumoVertido/
https://app.carloscodina.com/
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